
第１部 15:00～16:40
１. 市場環境の確認 ～先頭企業の取組事例

２. デジタル市場で出店する方法
（自社EC、モール、SNS、オークション）

３. 勝ちパターンの事業計画とは
４. テストマーケティングの手法
５. 店舗開発～自社にあった店舗形態の選択

６. 運用とチームビルディング

第2部 16:40～17:00
名刺交換交流会

内 容 と 定 員 講 師 紹 介

申 込 方 法 会 場 案 内

ゼロから始めるEC通販ビジネス【申込書】

茨木商工会議所 会議室
〒567-8588 茨木市岩倉町2番150号
立命館いばらきフューチャープラザB棟1F

お問合せ先 072-622-6631

※JR茨木駅徒歩10分/阪急南茨木駅・モノレール南茨木駅徒歩15分
※専用駐車場がありません。公共交通機関等をご利用ください。

事業所名 業種

所在地 〒

参加者 氏名 氏名

電話番号 E-mail

所属 いずれかに✓ □茨木商工会議所 □高槻商工会議所 □摂津市商工会 □島本町商工会 □所属なし（一般）

下記に必要事項をご記入のうえ、
ＦＡＸまたは茨木商工会議所ホームページから
お申込み下さい。

※定員がオーバーした場合や中止の場合はお電話を差し上げます。
※新型コロナウイルスの関係で中止もしくは開催方法が変更になる
場合があります。あらかじめご了承ください。

※ご記入いただきました個人情報は、当該事業の運営にのみ活用することをお約束いたします

茨木商工会議所セミナー

千田 哲也 氏

2004年システム開発会社に入社後、
IT業界からデジタルマーケティング業
界に足を踏み入れ、データの活用支援
を中心としたマーケティングプロ
デューサーとして活躍。2020年に中
小企業診断士を取得し、デジタルマー
ケティング応援企業として合同会社オ
ルガナを創業。「経営支援」×「デジ
タル化支援」でクライアントに応じた
ソリューションを提供している。

大阪府小規模事業地域活性化事業

合同会社オルガナ 代表社員

茨木商工会議所 ＦＡＸ番号 072-622-6632

45名定員

テレワーク、ハンコ問題など、コロナ禍で浮き彫りになった日本のデジタル対応の遅れ。企業においてもデジ
タル活用度に関して、先進国では最も低い水準と言われています。本セミナーでは、売上に直結するデジタル
活用として、EC通販ビジネスの始め方やポイントを説明します。これから始めようとされる方、興味のある方、
EC店舗を立ち上げたばかりの方に向け、少しでも皆さんの一助となるような内容としてまとめております。

15:00

17:00

主催：茨木商工会議所、高槻商工会議所、摂津市商工会、島本町商工会
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